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cionismo estd en auge y oftece buenas reva-
lorizaciones, pero es una inversién arries
gada sinoseconocen las reglas.

FIEBRE DEL ORO

Segtin los expertos consultados por La Cla-
ve, otra forma de resguardarse del chapa-
rron finasnciero es a través del oro, En plena
época de incertidumbre este metal precio-
50 parece cautivar a los inversores globales,
pese a las maniobras realizadas reciente
mente por organismos como el BAE que en
los tres 1iltimos afios se ha desprendido de
lamitad delareserva de suoro. Ahora posee
algo mds 280 toneladas lo que ha supuesto
unos beneficios de 2.500 miflones de euros.
La razén: "no es un activo rentable”, expli-
caba Pedro Solbres, ministro de Economiay
Hacienda, ante el pleno del Senado.

Sin embargo, los analistas de Deutsche
Bank esperan que 2008 depare nuevos 1é-
cords en 1as cotizaciones de los metales pre-
ciosos, y que el oro supere fa cota de los 800
dolares por onza (578 euros). SeginlaSocie
dad Espafiola de Metales Preciosos

72 laclave

(SEMPSA), “el interés por el oro coincide con
el'boom’ generalizado delas ‘commodities’
—productos cuyovalor viene dado porel de-
recho del propietario a comerciar con 6,
cormo es €l caso, por ejempio, de la electrici-
dad—y con los récords que estin batiendo
los precios del petrélec y los metales precio-
s0s”, explica Julidn Sardd, director de esta
sociedad,

En Espafia los inversores en este activo son
pocos todavia, ya sea por falta de informa-
ci6n o por la escasez de 1a oferta. Dentro de
Ios fondos de inversion vinculados a los me-
tales preciosos se encientran Société Géné
rateyMerrill Lynch, las gestoras mds activas

en este campo. También estan Credit Suisse
yDWS. “Merrill Lynch World Gold o Tocque-
ville Gold Fund son otras opciones, pero
mads sofisticadas, para tna clase de ahorra-
dores mds agresivos y que requieren del ase-
soramiento de expertos financieros”, co-
menta el analista José [gnacio Recio.

PARA AHORRADORES
Dentro de las alternativas para el inversor
espafiol se encuentran los ‘warrants’ —ins-
frumento financiero que da al comprador
el derecho, pero no la obligacién, de com-
prary vender un activo subyacente (accién,
futuro, etc) a un precio determinado en
una fecha firtura— de Societé Genérale, que
pueden contratarse tanto en el banco fran-
cés comoenlas principales entidades finan-
cleras del pais {Santander, BBVA o Bankin-
ter). Estos ‘warrants’ pueden contratarse
con distintos perfiles de riesgo: los hay muy
agresivos y mds conservadores,
Otra opci6n es abrir una cuenta en alguna
de las empresas financieras que comerciali-
zan estos fondos (Atlas Capital, Capital Bol-
sa, Gaesco y Renta 4 son algunas). El princi-
pal inconveniente para el pequefio
ahorrador es el importe minimo de inver
sién que tiene gue desembolsar, tnos 3.000
ddlares demedia, y quizds lopeorde todoes
que ¢l cliente debe abrirse una cuenta co-
rriente en délares. Por tiltimo, cuenta con
1a desventaja de que estos fondos invierten
en empresas internacionates muy dificiles
deseguirregularmente,

Diana Manrique



