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:Cudndo y dénde se funda VR Busi-
ness Brokers y con qué fines?

VR Business Brokers nace en 1979 en
Boston, Estados Unidos, con ¢l fin de
llenar el vacio existente de un servicin
de calidad similar al de la banca de in-
versidn dirigido a compradores y ven-
dedores de pequedas y medianas em-
presas que no estaban atendidos, y a in-
versores como personas fisicas o em-
presas que les interese ¢l mundo de la
pvme. Hov es un grupo multinacional
con mas de 100 oficinas, 3.000 bro-
kers, presencia en Norteamérica, Lati-
noamérica, Europa, y proximas aperu-
ras on los mercados asidlicos.

Durante muds de 25 afios, VR Business
Brokers ha sido el lider de la industria
v tiene la distincidn de haber vendido
mds de 70,000 empresas. Tiene los es-
tindares de calidad mds altos de la in-
dustria. ofrece el programa de entrena-
miento mds amplio para sus interme-
diarios, mantiene la mayor base de da-
tos nacional de negocios vendidos para
asistir en las valoraciones de las em-
presas v ha sido calificado en la pnme-
ra posicidn del sector de Business Bro-
kers en el mundo durante 16 de los dl-
timaos 20 afios.

;Qué servicios ofrecen?

Las componentes del éxito de VR han
sido la fortalera, la profesionalizacion
v &l compromiso de la red de interme-
diarins VR de trabajar diligentemente
con cada cliente, no como un simple
broker de negocios que trala de hacer
uni venla, sing COMO un asesor gue
ofrece un amplio concepto de consulto-
ria para cada una de las transacciones.
VR ofrece ¢l mismo nivel de servicio ¥
recursos profesionales que un gran
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José Maria Varas, consejero delegado de

clicnte corporativo recibe del mejor
banco de inversion.

En Espaiia contamos con siete oficinas:
Barcelona Example, Vallés Occidental.
Madrid Castellana, Murcia, Pozuelo de
Alarcon, San Fernando de Henares ¥
Zaragoza Capital. v con préximas aper-
turas en ofras provincias espaflolas para
completar una red de 30 oficinas en el
corto plazo. Somos mds de 30 profesio-
nales que podemos asesorar a vendedo-
res y compradores o inversores.
Acmalmente estamos desarrolfando un
plan de expansidn en Espafa con el ob-
jetivo de crear una red de 30 oficinas
en los préximos dos afios, y pama ello
buscamos profesionales que vengan de
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sectores afines tales como asesorias [i-
nancieras. consultorias, despachos de
abogados, o empresarios que lengan
una clara vocacion con el mundo de Tos
negocios,
£ Qué nimero de operaciones han lle-
vado a cabo mundialmente?

Hasta 2005, VR habia vendido mas de
T0.000 empresas: la tasa anual de com-
pra ¥ venta de empresas cs de unos
2500 negocios. Hemos sendido nego-
cios en tres segmentos de mercado: en
It pyme pegueiia con transacciones de
entre 100.000 a | millon de euros: enla
pyme mediana, con operaciones de
venla de empresas por valores que 0s-
cilan entre | millén v 10 millones de



